REPREZENTANT VANZARI — BERS CLEANING SOLUTIONS

Pregatirea si experienta:

* studii superioare de specialitate;

* experienta de minim 2 ani intr-un post similar din vanzari;

* capacitate foarte buna de comunicare si relationare cu clientii, atentie distributiva,
simt pentru detaliul semnificativ, capacitate rapida de decizie;

* personalitate energica, gandire pozitiva, amabilitate si eficienta;

* cunostinte avansate de limba englez3;

* cunostinte operare PC (Windows, Microsoft Word si Excel, Internet);

* permis de conducere categoria B.

Responsabilitati si sarcini:

Activitati principale:

* administrarea si dezvoltarea portofoliului de clienti si de furnizori autohtoni si straini;

* prezentarea, promovarea si vanzarea produselor in conformitate cu standardele si
politicile comerciale ale companiei;

* urmarirea realizarii planului de vanzari lunar, trimestrial, anual;

* participarea la negocieri, intocmirea contractelor, monitorizarea derularii si finalizarii
acestora.

* Sarcini si indatoriri specifice:

* stabileste si participa la intalnirile cu clientii si/sau cu furnizorii;

* intocmeste documentatia premergatoare intalnirilor;

* redacteaza rapoartele si procesele-verbale dupa intalniri;

* intocmeste documentele comerciale;

* inregistreaza la zi miscarile de stocuri in fisele de magazie si le preda
departamentului contabilitate.

Responsabilitati ale postului:

* raspunde pentru calitatea aprovizionarii clientilor;

* raspunde de urmarirea incasarii sumelor datorate de catre clienti si de transmiterea
documentelor de vanzare;

* este responsabil de intocmirea documentelor de transport-marfa conform
normativelor;



raspunde pentru modul in care se elibereaza marfa (doar pe baza documentelor
fiscale).

participa activ la planificarea si implementarea strategiei de vanzari;

urmareste derularea si finalizarea contractelor.



